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Дата регистрации 		   					 	            	Город
	
	
	


ПАСПОРТ ПРОЕКТА

	


полное наименование компании (форма собственности)

	


название проекта
Цель инициатора (поставить «√» напротив выбранного ответа)
	Поиск партнера (СП)
	
	Составления проектов
	

	Привлечение инвестиций
	
	Приобретение /Продажа технологии
	

	Получение земельного участка
	
	Повышение качества управления
	



Об инициаторе
	Данные свидетельства о регистрации
	

	БИН компании
	

	Ф.И.О. первого руководителя
	

	Ф.И.О. лица, ответственного за проект
	

	Основные виды деятельности компании инициатора
	

	Год образования компании
	

	Количество сотрудников
	

	Юридический адрес
	

	Адрес фактического местонахождения
	

	Тел./факс (с кодом страны, города)
	

	Моб. тел. ответственного за проект
	

	e-mail, web-site
	

	Роль компании в проекте 
	

	Партнеры инициатора
	

	Курирующее ведомство или холдинг
	

	Дочерние фирмы, 
региональные представительства
	

	Годовой оборот компании
	

	Текущая кредиторская задолженность (тыс. тенге)
	

	Дебиторская задолженность на последнюю отчетную дату (тыс.тенге)
	

	Финансовая отчетность за последние три года
	

	Активы компании (указать вид актива и его предполагаемую стоимость в тыс. тенге)
	



Описание проекта
	Краткое описание сути и целей проекта
	

	Наличие у Заявителя опыта реализации проектов
	

	Краткое резюме руководителя проекта (в свободной форме)
	

	Наличие инновационной компоненты в проекте
	

	Наличие в проекте социальной компоненты
	

	Предполагаемое количество создаваемых рабочих мест
	

	Предполагаемый период проектирования
	

	Предполагаемый период строительства
	

	Планируемый объем реализуемых площадей (GLA)
	



Стадия проекта (поставить «√» напротив выбранного ответа)
	Идея
	
	Подготовлено производство «частично»
	

	Бизнес-план
	
	Серийное производство
	

	Тех документация «частичная»
	
	Другое (вписать)
	

	Частичное финансирование
	
	


Предлагаемая форма взаимодействия (поставить «√» напротив выбранного ответа):
	На базе действующего юридического лица
	
	Простое товарищество
	

	Создание нового юридического лица
	
	Другое
	

	Товарищество с ограниченной ответственностью
	
	Акционерное общество
	


Вклады в уставный капитал: 
	
Наименование 
участника
Характеристика 
вклада

	

Инициатор
	

СПК

	Вид вклада (денежные средства, недвижимость, земля, оборудование) 
	
	 

	Стоимость вклада, в тыс. тенге
	
	

	Срок формирования 
/внесения/ вклада 
	
	


Иные инвестиции: 
	
Наименование 
участника
Характеристика 
вклада
	

Инициатор
	

СПК

	Вид вклада (денежные средства, недвижимость, земля, оборудование) 
	
	 

	Стоимость вклада, в тыс. тенге
	
	

	Срок формирования 
/внесения/ вклада 
	
	

	Другие инвесторы (в случае привлечения кредитных средств – указать залогодателя):

	№
	Наименование организации
	Сумма (тыс. тенге)
	Залогодатель

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	

	Общий расход денежных средств по проекту:
	тыс. тенге

	земля
	
	
	техника
	

	строительство/ремонт 
	
	
	оборотные средства
	

	оборудование 
	
	
	другое 
	

	Предполагаемое распределение долей и доходов в проекте:
	

	№
	Участник проекта
	Доля в проекте (%)
	Чистый доход (тыс. тенге) 
в год

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	



	Сроки исполнения проекта
	мес., год

	Начало работ
	

	Выпуск продукции / услуг
	

	
	

	Примечание: 

	Виды работ заполняются в зависимости от проекта



Ключевые финансово-экономические показатели
	Сроки исполнения проекта
	Значения

	Срок инвестиционной стадии проекта, лет
	

	Срок эксплуатационной стадии проекта, лет
	

	Кумулятивная чистая прибыль за весь срок окупаемости проекта, тыс.тенге
	

	Простой срок окупаемости, лет
	

	Среднегодовая рентабельность продаж, %
	

	NVP, тыс.тенге
	

	Дисконтированный срок окупаемости проекта, лет
	

	IRR, %
	



Контакт-лист команды проекта: 
	ФИО
	Должность/роль в проекте
	Контакты: 

	
	Руководитель проекта
	Местонахождение:
Телефон:
Мобильный телефон:
Эл.адрес:

	
	Владелец 
	Местонахождение:
Телефон:
Мобильный телефон:
Эл.адрес:

	
	Представитель партнера
	Местонахождение:
Телефон:
Мобильный телефон:
Эл.адрес:

	
	Представитель банка
	Местонахождение:
Телефон:
Мобильный телефон:
Эл.адрес:

	…
	
	



Предложения и пожелания инициатора по реализации инвестиционного проекта.
Для реализации проекта необходим земельный участок площадью _____га, испрашиваемый в городе _________. 
Вместе с тем, нами был выбран земельный участок на официальном сайте ГУ «ГУ «Отдел земельных отношений, архитектуры и градостроительства города Караганды», расположенный по адресу ___________ (Приложить к настоящей Анкете).
В случае, если на запрашиваемом нами земельном участке имеются сторонние землепользователи, просим предоставить альтернативные варианты земельных участков для размещения _____________.

Инициатор подтверждает, что вся выше приведенная информация является подлинной, соответствует истинным фактам и выражает согласие Инициатора на участие в проекте в объеме указанных инвестиций, в том числе выражает свое согласие на проведение анализа производственной/хозяйственной деятельности Инициатора в целях определения состоятельности Инициатора принимать участие в реализации проекта. 
Инициатор не возражает против посещения экспертом, в т.ч. сотрудниками СПК объектов, являющихся активами в данном Проекте и готов предоставить всю необходимую информацию.
СПК оставляет за собой право обращаться к любому лицу, известному или неизвестному компании Инициатора, которое может оказать содействие в принятии решения относительно предоставления или не предоставления инвестиций. 

Настоящим, подтверждаю, что вся информация, представленная в настоящей Анкете, является достоверной, релевантной и актуальной на момент ее представления в АО «СПК «Сарыарка»

Дата:                                                                                        Подпись инициатора:
                                                                                                                                                               МП
             
Перечень дополнительно представленной информации/документации по инициативе Заявителя: 
1. _________________
2. _________________
3. [bookmark: _Toc50388886]_________________



















ПРИЛОЖЕНИЕ 3
Инструкция
по составлению бизнес-плана инвестиционного проекта

В соответствии со стандартами UNIDO (United Nations Industrial Development Organization - Организация Объединённых Наций по промышленному развитию), рекомендуется следующая структура бизнес-плана, которая включает:
1. Резюме проекта.
2. Описание предприятия (инициатора проекта) 
3. Описание продукции (услуг) 
4. Маркетинговый раздел
5. Технический раздел
6. Инвестиционный план
7. Производственный раздел 
8. Организационный план 
9. Финансовый план и показатели эффективности
10. Анализ рисков 
11. Социальный раздел
12. SWOT – анализ
13. Выводы
14. Приложения

Примечание. Бизнес-план необходимо представить:
- на бумажном и электронном носителях;
- бизнес-план на бумажном носителе должен содержать приложения к финансово-экономическим расчетам;  
- бизнес-план должен быть прошит (переплетен), подписан руководителем предприятия и скреплен печатью.    
Резюме
Структура раздела
1.1. Краткое описание проекта 
1.2. Объективные преимущества и цели проекта;
1.3. Стоимость инвестиционного проекта;
1.4. Структура вклада непосредственных участников и их доли участия;
1.5. Основные финансовые показатели эффективности проекта.
  
1.1.  Краткое описание проекта
- описание продукции, товаров и услуг: 
- проектная мощность производства;
- качественные особенности продукции (услуг, стандартизация и сертификация);
- применяемые новые технологии (ноу-хау, лицензии, патенты, отсутствие аналогов технологии);
- характер предполагаемого проекта (создание нового производства, реконструкция или расширение действующего предприятие)
- место реализации проекта (область, район).
- срок реализации проекта (предпроектная стадия, стадия инвестирования, стадия эксплуатации, период выхода на проектную мощность)  

1.2. Объективные преимущества и цели проекта
- преимущества проекта;
- цели проекта (увеличение доли рынка, освоение новых видов продукции, вхождение на новые рынки, увеличение дохода и т.д.) 

1.3.  Стоимость инвестиционного проекта – общая сумма инвестиций в проект, в т.ч.
	№
	Наименование
	Значение (денежная единица) 
	
%

	1
	Стоимость капитальных затрат:
	
	

	1.1.
	Предпроектные работы и проектная документация
	
	

	1.2.
	Стоимость строительства зданий, сооружений (СМР)
	
	

	1.3.
	Приобретение помещений и участков
	
	

	1.4.
	Стоимость машин и оборудования, в том числе вспомогательного
	
	

	1.5.
	Установка оборудования (пуско-наладочные работы)
	
	

	1.6.
	Лицензии и патенты
	
	

	1.7.
	Формирование рабочего капитала, покупка сырья, оплата услуг
	
	

	2
	Предлагаемая схема финансирования:
	
	

	2.1.
	Собственные средства 
	
	

	2.2.
	Заемные средства 
	
	



[bookmark: _Hlk50560852]1.4. Структура вклада непосредственных участников проекта и их доли участия
	[bookmark: _Hlk50562126]
Наименование
участника

Характеристика
Вклада
	
Компания
	
СПК
	
Другие инвесторы или участники проекта

	Собственные средства: 
	
	 
	

	Денежные средства
	
	
	

	Здания и сооружения
	
	
	

	Машины и оборудование
	
	
	

	Промышленные площадки
	
	
	

	Участок (посевные площади) 
	
	
	

	Лицензии и патенты
	
	
	

	Заемные средства (кредиты или привлеченные средства хозяйствующих субъектов) и/или грант
	
	
	

	Всего инвестиций в проект
	
	
	

	Срок формирования /внесения/ вклада 
	
	
	

	Доля вклада, в %
	
	
	

	Доля участия в уставном капитале, в %
	
	
	



1.5. Основные финансовые показатели эффективности проекта
	Финансовые показатели эффективности и прибыльности проекта
	Значение

	Чистая приведенная стоимость - NPV (Net Present Value);
	

	Индекс доходности (Profitability index), PI (Profitability Index);
	

	Внутренняя норма прибыли - IRR (Internal Rate of Return) или Модифицированная внутренняя норма прибыли – МIRR (Modified Internal Rate of Return)
	

	Простой срок окупаемости PР, лет
	

	Дисконтированный срок окупаемости DPР, лет
	

	Точка безубыточности 
	



Примечание: Все последующие разделы бизнес-плана должны расшифровывать информацию, отраженную в резюме и доказывать правильность расчетов

[bookmark: _Hlk50562216]2. Описание предприятия (инициатора проекта) 
Структура раздела:
- Общие сведения о предприятии (название компании; юридический статус компании; дата регистрации/перерегистрации компании; учредители и руководитель компании; адрес компании, телефоны; контактное лицо, занимаемая должность, телефоны, факс; виды деятельности и пр.)

3. Описание продукции (услуг)
Структура раздела:
- наименование продукции (услуги);
- краткое описание и основные характеристики;
- патентоспособность и авторские права;
- наличие или необходимость лицензирования выпуска продукции;
-   сертификаты качества на продукцию;
Примечание. В разделе указывается информация по каждому виду продукции (услугам) с описанием и приложением фотографий, схем, эскизов и т.п.

4. Маркетинговый раздел
Структура раздела:
- описание рынка и его перспективы развития (спрос и предложение, степень удовлетворенности рынка; динамика и анализ цен за последние пять лет; ценовая конъектура внутреннего и внешнего рынка).
- анализ потребителей (требований к продукции (услуге) и возможностей их удовлетворения; 
- анализ и описание конкурентов;
-  описание стратегии компании и мероприятий по достижению цели проекта;
- возможная реакция конкурентов на деятельность проекта (компании), например, как они будут вносить изменения в свои цены, систему скидок, премирование, сети сбыта, т.п.;
- основные социально-экономические факторы, влияющие на развитие рынка в ближайшие годы;
- прогнозная оценка уровня цен на продукцию или на оказываемые услуги (до 10 лет).
- документы, подтверждающие возможность сбыта: нотариально заверенные копии контрактов на поставку товаров или протоколов о намерениях;
- объем продаж (от 5 до 10 лет в зависимости от прогнозного периода).
Примечание. В разделе необходимо указать источники информации (сайт Комитета статистики РК, аналитические журналы, официальные сайты с ссылкой на материал)

5. Технический раздел
Структура раздела:
- преимущества технологий и обоснование выбора технологического решения.
- уровень квалификации технического персонала и кадровое обеспечение технического персонала.
6.Инвестиционный план
Структура раздела:
- Необходимые инвестиции для реализации проекта
- Перечень капитальных затрат:
	№
	Наименование
	ед.  изм.
	1 год
	2 год
	3 год
	Всего

	
	Предпроектные затраты
	
	
	
	
	

	
	Земля (участок)
	
	
	
	
	

	
	Здания и сооружения (СМР)
	
	
	
	
	

	
	Оборудование (доставка и монтаж, пуско-наладка)
	
	
	
	
	

	
	Нематериальные активы (лицензии и патенты)
	
	
	
	
	

	
	Вспомогательное оборудование 
и другая техника
	
	
	
	
	

	
	Транспортные средства
	
	
	
	
	

	
	Другие затраты капитального характера
	
	
	
	
	

	
	ИТОГО
	
	
	
	
	



[bookmark: _Toc215303474]График реализации проекта
	№
	
	Наименование
	1 год
	2 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	
	
	Отвод или аренда земельного участка  
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Проведение изыскательских и проектных работ
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Заключение государственной экспертизы 
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Разрешение на строительные работы 
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Строительно-монтажные работы 
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Выкуп и доставка оборудования
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Монтаж оборудования
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Пуско-наладочные работы
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	-
	
	
	
	
	
	
	
	



   
7. Производственный раздел
Структура раздела:
- обоснование выбора местоположения проекта (удобство месторасположения для поставщиков и рынков, сопутствующая инфраструктура и транспортные возможности; наличие технической документации по проекту (проектно-сметная документация, копии договоров и контрактов на строительно-монтажные работы; копии документов, подтверждающих права на земельный участок; копии договоров на аренду зданий, сооружений и другие документы).
- описание производственных процессов;
- производственный персонал и их основная квалификация, необходимость обучения.    
- расчет переменных издержек (затраты на сырье и материалы, услуги подрядчиков, заработная плата производственного персонала; производственные затраты (аренда, ремонт и обслуживание оборудования, амортизация основных средств), затраты на топливо, электроэнергию, прочие расходы производственного характера);
- штатное расписание персонала: 
- расчет постоянных издержек (маркетинговые издержки, заработная плата административного и вспомогательного персонала, страхование имущества, коммунальные услуги, услуги связи, командировочные расходы и т.п., аренда помещений, расходы по содержанию офиса и другие накладные расходы, амортизация основных средств и нематериальных активов).

8. Организационный план
- описание организационной структуры управления (описание функций, обязанностей) и состав подразделений;
- условия труда, оплаты и методы стимулирования;
- организация повышения квалификации (обучения персонала); 
- предполагаемые изменения в структуре персонала по мере развития предприятия;
- описание привлекаемых организаций для реализаций проекта и их квалификация.

9. Финансовый план и показатели эффективности 
Финансовый план - один из важнейших разделов бизнес-плана, так как является главным критерием принятия решения о реализации инвестиционного проекта. Финансовый план необходим для контроля финансовой обеспеченности инвестиционного проекта на всех этапах его реализации и отражает предстоящие финансовые затраты, источники их покрытия и ожидаемые финансовые результаты, а также результаты расчетов, которые проводятся при его разработке в определенной последовательности.  
Каждый раздел бизнес-плана должен иметь выход на финансовый раздел, т.е. содержать цифры, данные, по которым можно рассчитывать соответствующую позицию финансовых планов. Настоящий раздел должен включать следующие финансовые и прогнозные отчеты:
- прогноз доходов и расходов; 
- прогноз движения денежных средств; 
- прогнозный баланс.

Формы прогнозных таблиц:
- прогноз доходов и расходов
	Наименование
	 Расшифровка по месяцам 1 года 
	Итог 1 года
	Итог 2 года
	Итог 3 года

	Реализация
	
	
	
	

	Себестоимость проданной продукции
	
	
	
	

	Сырье и комплектующие
	
	
	
	

	Зарплата производственного персонала
	
	
	
	

	Электричество, топливо, отопление производственного помещения
	
	
	
	

	Накладные расходы
	
	
	
	

	Амортизация
	
	
	
	

	Всего производственные (переменные) затраты
	
	
	
	

	Валовый доход
	
	
	
	

	Административно-хозяйственные затраты (постоянные)
	
	
	
	

	Зарплата административного персонала  
	
	
	
	

	Реклама
	
	
	
	

	Телекоммуникационные расходы
	
	
	
	

	Расходы по реализации (доставка ЖД)
	
	
	
	

	ГСМ
	
	
	
	

	Страхование имущества и автотранспорта
	
	
	
	

	Аренда помещений
	
	
	
	

	Расходы по содержанию офиса и другие накладные расходы
	
	
	
	

	Амортизация
	
	
	
	

	Накладные расходы
	
	
	
	

	Всего
	
	
	
	

	Доходы до вычета вознаграждения
	
	
	
	

	Выплаты по процентам
	
	
	
	

	Налог на прибыль
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	
	
	
	



Прогноз движения денежных средств
	Наименование
	Расшифровка по месяцам 1 года
	Итог 1 года
	Итог 2 года
	Итог 3 года

	Чистая прибыль
	
	
	
	

	Амортизация (+)
	
	
	
	

	(Увеличение)/уменьшение денежных средств на расчете
	
	
	
	

	(Увеличение)/уменьшение дебиторской задолженности
	
	
	
	

	(Увеличение)/уменьшение товарно-материальных запасов
	
	
	
	

	Увеличение/(уменьшение) краткосрочной кредиторской задолженности
	
	
	
	

	Результат от операционной деятельности
	
	
	
	

	Затраты на приобретение нематериальных активов
	
	
	
	

	Затраты на приобретение материальных активов
	
	
	
	

	Результат от инвестиционной деятельности
	
	
	
	

	Долгосрочные кредиты банков
	
	
	
	

	Возврат основной суммы долга
	
	
	
	

	Увеличение/(уменьшение) уставного капитала
	
	
	
	

	Результат финансовой деятельности
	
	
	
	

	Чистые денежные средства от хозяйственной деятельности
	
	
	
	

	Денежные средства на начало отчетного периода
	
	
	
	

	Денежные средства на конец отчетного периода
	
	
	
	


Примечание. Расчет объема требуемых инвестиций проекта определяется из результатов операционной и инвестиционной деятельности.

Прогнозный баланс
	Наименование
	Расшифровка по месяцам 1 года
	Итог 1 года
	Итог 2 года
	Итог 3 года

	Активы
	
	
	
	

	Текущие активы:
	
	
	
	

	Денежные средства
	
	
	
	

	Денежные средства на расчетном счете
	
	
	
	

	Дебиторская задолженность:
	
	
	
	

	Авансы, выданные под ТМЗ
	
	
	
	

	Авансы, выданные под работы и услуги
	
	
	
	

	Задолженность покупателей и заказчиков
	
	
	
	

	Всего дебиторская задолженность
	
	
	
	

	Товарно-материальные запасы:
	
	
	
	

	Тара и тарные части
	
	
	
	

	Сырье и материалы
	
	
	
	

	Готовая продукция
	
	
	
	

	Всего товарно-матер. запасы
	
	
	
	

	Всего текущие активы
	
	
	
	

	Долгосрочные активы:
	
	
	
	

	Нематериальные активы:
	
	
	
	

	Программное обеспечение
	
	
	
	

	Организационные затраты
	
	
	
	

	Накопленная амортизация
	
	
	
	

	Остаточная стоимость
	
	
	
	

	Основные средства:
	
	
	
	

	Первоначальная стоимость
	
	
	
	

	Накопленная амортизация
	
	
	
	

	Остаточная стоимость
	
	
	
	

	ИТОГО АКТИВЫ
	
	
	
	

	Пассивы
	
	
	
	

	Текущие обязательства
	
	
	
	

	НДС к уплате
	
	
	
	

	Подоходный налог к уплате
	
	
	
	

	Расчеты по внебюджетным платежам
	
	
	
	

	Авансы полученные
	
	
	
	

	Расчеты с поставщиками и подрядчиками
	
	
	
	

	Расчеты с персоналом по оплате труда
	
	
	
	

	Аккумулированная кредиторская задолженность
	
	
	
	

	Всего текущие обязательства
	
	
	
	

	Долгосрочные обязательства
	
	
	
	

	Долгосрочные кредиты
	
	
	
	

	Погашение долгосрочных кредитов
	
	
	
	

	Всего долгосрочные обязательства
	
	
	
	

	Всего обязательства
	
	
	
	

	Собственный капитал
	
	
	
	

	Уставный капитал
	
	
	
	

	Доход/убыток предыдущих периодов
	
	
	
	

	Доход/убыток отчетного периода
	
	
	
	

	Всего собственный капитал
	
	
	
	

	ИТОГО ПАССИВЫ
	
	
	
	



Расчет основных показателей эффективности и прибыльности инвестиционных ресурсов:
	Финансовые показатели эффективности и прибыльности проекта.
	Значение

	Чистая приведенная стоимость - NPV (Net Present Value);
	

	Индекс доходности (Profitability index), PI (Profitability Index);
	

	Внутренняя норма прибыли - IRR (Internal Rate of Return) или модифицированная внутренняя норма прибыли – МIRR (Modified Internal Rate of Return)
	

	Простой срок окупаемости PР, лет
	

	Дисконтированный срок окупаемости DPР, лет
	

	Точка безубыточности (в объемах)
	



10. Анализ рисков
В этом разделе бизнес-плана выполняется оценка наиболее вероятных рисков, которые могут возникнуть в ходе реализации проекта. Он содержит оценку степени неопределенности и возможности достижения итоговых экономических показателей инвестиционного проекта.
При описании рисков желательно предусмотреть перечень профилактических и прогнозных мероприятий по предотвращению форсмажорных и прочих негативных факторов. Одновременно в разделе прорабатываются и отражаются мероприятия по предупреждению рисков и возможному снижению потерь от них. 
Основные методы анализа рисков включают в себя качественный и количественный анализ рисков. Качественный анализ заключается в описании возможных рисков и определении средств минимизации их негативного влияния на проект, в том числе посредством страхования.
Количественная оценка осуществляется путем анализа чувствительности основных показателей эффективности к изменению ряда критических входных факторов.

Анализ чувствительности
	Показатели эффективности
и прибыльности
	Базовые
Показатели
	Изменение цены (-10%)
	Изменение переменных затрат
(+10%)
	Изменение постоянных затрат (+20%)
	Прочие показатели
(+/-)

	
	
	
	
	
	


Точка безубыточности - точка равновесия выгод и издержек (BEP) определяет границы убыточности и прибыльности инвестиционного проекта. Она показывает, при каком объеме производства и продажи достигается окупаемость текущих постоянных и переменных затрат. Анализ безубыточности демонстрирует, каким должен быть объем продаж, чтобы компания могла без посторонней помощи выполнять свои обязательства. 

11. Социальный раздел.
Соответствие проекта потребностям экономики страны (постановлениям Правительства Республики Казахстан; программам развития и другим документам): 
- увеличение выпуска продовольственных товаров и непродовольственных товаров народного потребления; 
- импортозамещение (соответствие принятым программам импортозамещения); 
- увеличение экспорта; 
- создание новых рабочих мест; 
- повышение уровня образования и квалификации населения; 
- освоение передовых технологий, «ноу-хау»; 
- эффект мультипликатора от реализации проекта; 
- организация производства, соответствующего международным стандартам систем качества.

12. SWOT – анализ
Сильные стороны, слабые стороны, возможности, угрозы.

SWOT-анализ
	Факторы, учитываемые в SWOT-анализе

	Потенциальные внутренние сильные стороны (S):
	Потенциальные внутренние слабости(W):

	1. [bookmark: _Ref498715371]В компании работают высококвалифицированные специалисты
2. Компания учитывает требования потребителей
3. Компания имеет прочную репутацию производителя качественных товаров
4. Имеется четко сформулированная стратегия
5. Компания имеет уникальную технологию
6. Собственная розничная сеть
	Недостаточное финансирование
Нет возможностей для расширенного воспроизводства
Негибкая политика работы с клиентами (сложная процедура предоставления кредитов и тд)

	Потенциальные внешние благоприятные возможности (О):
	Потенциальные внешние угрозы (Т):

	1. Возможность обслуживания дополнительных групп потребителей
2. Расширение диапазона возможных товаров 
3. Снижение торговых барьеров в выходе на внешние рынки 
4. Благоприятный сдвиг в курсах валют
5. Большая доступность ресурсов
6. Ослабление нестабильности бизнеса
	1. Ослабление роста рынка, неблагоприятные демографические изменения ввода новых рыночных сегментов
2. Увеличение продаж заменяющих товаров, изменение вкусов и потребностей покупателей 
3. Ожесточение конкуренции
4. Неблагоприятный сдвиг в курсах валют
5. Законодательное регулирование цены  
6. Чувствительность к нестабильности внешних условий бизнеса 



13. Выводы

14. Приложения
Приложения способствуют разгрузке основного текста от подробностей и предоставляют потенциальным партнерам и инвесторам дополнительные наглядные материалы. При необходимости формируются исходные экономические, технические и другие данные по организации производства, прейскуранты, заключения, таблицы и иная документация, на которую есть ссылки в бизнес-плане.
В приложении предоставляется следующая информация: 
- финансово-экономические расчеты.
Примечание. Финансово-экономические расчеты, калькуляции по проекту и прогнозные таблицы (прогноз сбыта, прогноз доходов и расходов, прогноз движения денежных средств, прогнозный баланс, расчеты финансовой эффективности, расчет точки безубыточности, и т.д.) должны быть в обязательном порядке представлены в приложении с соответствующими ссылками по тексту бизнес-плана. Кроме этого, все финансово-экономические расчеты, калькуляции по проекту и прогнозные таблицы по проекту должны предоставляться в электронном носителе (EXCEL) с сохранением финансового моделирования (использованные формулы для финансовых расчетов).      
- подтверждающие и раскрывающие сведения о предприятии (копии регистрационного свидетельства, устава и учредительного договора предприятия, имеющиеся лицензии и сертификаты, почетные дипломы и свидетельства, копии материалов прессы о деятельности предприятия, отзывы заказчиков и партнеров по совместной деятельности и т.д.); 
- информация, характеризующая продукцию (фото, рисунок, чертеж, патент, отзывы, результаты испытаний и сертификации продукции, другие сведения); 
- информация, подтверждающая востребованность в продукции (независимые исследования рынка, сравнительные данные о конкурентах, договоры, протоколы о намерениях, заявки на поставку продукции, контракты на поставку); 
- информация, подтверждающая направленность, значимость (масштабность) и эффективность проекта (решения, программы, планы, акты, письма, отзывы, рекомендательные письма и др.).
Примечание.  Другие сопутствующие документации по инвестиционному проекту необходимо предоставлять согласно перечню документов от партнера, необходимые для проведения экспертизы проекта, указанные в Приложениях.




